ENGINEERING

CONTRACTING

Die Rolle des Beratenden Ingenieurs bei Contracting - Vorhaben

Leistungen im Contracting

» Energieliefer-Contracting
 Einspar-Contracting
 Finanzierungs-Contracting

» Technisches Anlagenmanagement

Kunden

« Offentliche Auftraggeber

¢ Bundes- und Landesbehérden

« Kommunen und Landkreise

« Offentlich-rechtliche Kérperschaften
¢ Industrielle Grof3- und Mittelbetriebe
¢ Generalunternehmen

* Handel, Banken

 Dienstleistung

* Hotels

¢ Telekom

Outsourcing von Diensten

« Energie, IT/TK

« Technische Anlagen
« Technische Dienste
« Bauunterhaltung

info.mbi@wpw.de

Was ist Contracting?

Contracting stellt den Verbrauchern energieeinsparende Innovationen
zur Verfigung

Es belastet die Verbraucher nicht mit zusatzlichen Kosten
Eine neue Dienstleistungsbranche
Bewirkt eine Entlastung der Umwelt

Schafft neue Arbeitsplatze

1.Energieliefer-Contracting: Vollkostenvergleich

Energieliefer-Contracting: Vollkostenvergleich

IST-Zustand: Variante 1 : oder? variante 2 :
_ Kosten vor - Kosten bei Kosten bei
Einsatzinvestition Energieliefer-Contracting Eigenumsetzung
I Zinsen,
N Zinsen, Tilgung
~«_|Tilgung

Grundpreis

Energiebezug Energiebezug Energiebezug

Kosten fir Nutzenergielieferung

Arbeitspreis

Ersatzinvestition
ist erforderlich!

2. Einspar-Contracting: Kostenverlauf

Einspar-Contracting:
Kostenverlauf beim Beteiligungsmodell

Energiekosten Urﬁ"&il’l”e’r‘"fl'aixn Zeitpunkt der vollstandigen
(€ldahr) 9 Kostenentlastung
p ® .
— — — —Ener
— = 0 ohne Optimierung
Contracting-Rate =80 %
|ST-Energie-] mit Optimierung
Kosten
| | Laufzeit
0 Vertragslaufzeit 5-10 (Jahre)

Investitions-
Zeitpunkt durch
den Contractor

Ubergabe an
den Kunden
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Contracting heute wird vielfach ohne
den Einsatz unabhangiger Ingenieure
realisiert.

Knappe Kassen in den 6ffentlichen
Haushalten und allseits bemihte
Energieversorger haben sich in
diesem Marktsegment breit gemacht,
selten zum Vorteil des Majorans.

Ab und zu tritt auch ein Global Player
der Industrie als Wettbewerber auf,
haufig mit gutem Erfolg, sind doch die
Leistungen im allgemeinen besser als
die der EVU.

Deren Geschéft ist ja die Erzeugung
und Verteilung von Energie, nicht
jedoch die Sanierung und der Betrieb
haustech-nischer Anlagen.

Und der Birger staunt und wundert
sich.

Aber wen schert das schon in diesen
unseren Zeiten.

Energieversorger, denen langfristige
Abnahmevertrage wichtig sind,
kameralistische Beziehungsgeflechte
und oftmals Unkenntnis der
Entscheidungsgremien im 6ffentlichen
Bereich sind Ursachen fur haufig nicht
vergleichbare Lésungen.

Unabhangige Ingenieure schaffen
vergleichbare, transparente und
nachvollziehbare Losungen.
Ganzheitliche zukunftsfihrende
Konzepte sind das Ergebnis.

Die Kosten des unabhangigen
Ingenieurs sind Vorkosten und kénnen
im Einzelfall problemlos tber die
Einzelmaflinahme refinanziert werden.

Das unabhéngige Ingenieure selten
eingesetzt werden, liegt iberwiegend
daran, dass sie keine Marktprasenz
herstellen kbnnen.

Hier gilt das Hase-lgel-Prinzip der
Energieversorger und Contracting-
Anbieter.

Dariiber hinaus fungiert der Ingenieur
als Moderator und Vermittler zwischen
Kunde, Behorde, Rechtsanwalt und
Contractor.

info.mbi@wpw.de

3. Die Rolle des Beratenden Ingenieurs bei Contracting-Vorhaben

Zielformulierung

« Erheben des Contracting-Potentials

Erstellung des ganzheitlichen Energiekonzeptes

Auflistung von funktions- und sicherheitsrelevanten Sanierungsmaf3nahmen
Technisch-wirtschaftliche Angebotswertung

* Messen / Monitoring

Organisationsmodell

Angebots- Durch-
Aus- wertung fuhrung Monitoring| Eigentums
schreibung und vereinbarter tbergang

Vergabe MaRRnahmen

Beratung und Unterstiitzung durch Beratenden Ingenieur I

4. Grinde fur eine Ausschreibung von Contracting-Dienstleistungen

 exakte Zielformulierung

« detaillierter Preisvergleich

* ldeenwettbewerb

* Neutrale Konzeptentwicklung

* Kein Interessenkonflikt

« Integrales Energiekonzept im Gegensatz zu ,Rosinen picken”
» Ganzheitliche Angebotswertung

» Transparenz des Anbietermarktes

. Angebotswertung

» Technische Aspekte
» Wirtschaftliche Aspekte
 Sensitivitdtsanalyse
» Unternehmensbewertung hinsichtlich
- Kompetenz
- Kapazitéat
- wirtschaftlicher Soliditét
- Erfahrung
 Service wahrend der Angebotslegung
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Projektbeispiele:

1. Anlagencontracting in einer Wohnsiedlung

Projektbeispiel: Anlagencontracting Wohnsiedlung

+ Satellitensiedlung, Baujahr 68-72

* Wohnsiedlung mit

+ 630 Wohneinheiten, 50 Eigenheime

+ Seniorenwohnanlage

¢ Grundschule und Kindergarten
« Ladenzentrum und Restaurant

2. Energiesparcontracting im Hotel

Projektbeispiele: Energiesparcontracting Hotel
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